Accelerate your career with MicroStr

MicroStrategy — Best in Business Intelligence: Seit 1989 hilft MicroStrategy Unternehmen dabei, ihre
operativen Daten in Informationen umzuwandeln, auf deren Basis Entscheidungen getroffen werden
kénnen. MicroStrategy Business Intelligence Losungen ermdglichen eine gesteigerte und besser planbare
Business Performance, indem Informationen jedem Mitarbeiter im Unternehmen zur Verfiigung gestellt
werden. Unsere Technologie bietet ein breites Sprektrum an Mdéglichkeiten zu Monitoring, Reporting und
Analyse innerhalb einer einzigen Software-Architektur, die es jedem gestattet, taglich bessere Geschéafts-
entscheidungen zu treffen und die Business Performance Ziele voranzutreiben. Wir haben mehr als 2.800
zufriedene Kunden weltweit und mehr als 400 Technologie- und Integrations-Partner.

Senior Account Managers m/f
Koln (D/K-AM-10-09)

Wir suchen Verstarkung fur unser erfolgreiches Sales-Team einen Senior Account Manager (m/w)
fur unser BUro in Kéln.

lhre Rolle:

Als Senior Account Manager bei MicroStrategy sind Sie fur den Vertrieb von MicroStrategy
Software und Services verantwortlich.

¢ Betreuung von Bestandkunden

e Gewinnen von Neukunden

e Erkennen und ErschlieBen neuer Umsatzpotentiale bei Bestands- und Neukunden

e Aktive Zusammenarbeit mit Partnerunternehmen

e Initiierung von Marketing Aktivitaten

e Filhrung von Account-Teams

¢ Pflege und Dokumentation aller Vertriebsaktivitaten

lhre Qualifikation:

¢ Ein abgeschlossenes Studium im Bereich BWL, VWL oder eine vergleichbare Ausbildung

e Mindestens 5 Jahre Berufserfahrung im Vertrieb von Software-Enterprise-Losungen
z.B. Bl, CRM, ERP

e Nachweisbare Vertriebserfolge im Key Account Management/ Large Account Management
und in der Neukundengewinnung sowie im Abschluss von groBen Deals (durchnittliche
Deal-GroBe von 500 k Euro)

e Vertriebserfahrung in mindestens zwei der folgende Branchen: Retail/ Telco/ Banking
Insurance oder Government

e Berufserfahrung im Business Intelligence Umfeld ist von Vorteil

e FlieBende Deutsch- und Englischkenntnisse

lhre Personlichkeit:

e Sehr gute mandliche und schriftliche Kommunikationsfahigkeiten
¢ L dsungsorientiertes Denken und Handeln
¢ Hartnackig und ergebnisorientiert, besonders in Bezug auf den Kunden
e Sie sind dynamisch, initiativ und kennen unseren Markt und unsere Mitbewerber.
Dass heiB3t: Sie sind ein echter ,,Hunter & Networker”, der es versteht, Kunden langfristig von einer
Losung zu begeistern!

MicroStrategy bietet lhnen:

e Sammeln Sie Berufserfahrung bei einem der weltweit fihrenden Bl-Anbieter und einem der
am schnellsten wachsenden Software Unternehmen weltweit.

e Sie arbeiten in einem hoch motivierten und erfolgreichen Team, mit internationaler
Firmenkultur.

e Ein internationaler beruflicher Werdegang in einer unserer europaischen Niederlassungen in
London, Paris, Madrid, Barcelona, Milan, Rom, Utrecht, KéIn, Frankfurt, Miinchen und unseren
neuen Niederlassungen in Schweden, Danemark, Osterreich, Schweiz, Belgien, Poland und
South Afrika ist moglich.

e MicroStrategy hat in den letzten 12 Monaten mehr als 200 Arbeitsplatze geschaffen

Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen mit Bezug auf die Position und Referenz-Nummer
D/K - SAM - 10-09 an Ulrike Wolter: CVEMEA@microstrategy.com.

http://www.microstrategy.de

London - Paris - Milan - Rome - Amsterdam - Madrid - Barcelona - Cologne - Stockholm
Vienna - USA



